Hutter &Schrantz

Die Hutter & Schrantz AG ist fiihrend in der Drahtverarbeitung. Produkte von Hutter &
Schrantz aus den vier Konzernbereichen Deckensysteme, Industriesiebe, Stahlfedern und
Technische Gewebe werden weltweit verwendet. Unsere Mitarbeiter/innen zeichnen sich
durch hohe fachliche Kompetenz sowie personliches Engagement aus. Zur Verstarkung
unseres Teams bei der Hutter & Schrantz Technischen Gewebe GmbH suchen wir ab
sofort eine/n

Key Account Manager (m/w/d)
VZ 38,5 Wochenstunden

Ihr Aufgabengebiet

Strategische Betreuung und Ausbau unserer GroRkunden & Key Accounts
Neukundenakquise und ErschlieRBung neuer Marktchancen

Aufbau und Pflege langfristiger, nachhaltiger Kundenbeziehungen
Abteilungsiibergreifende Zusammenarbeit zur Sicherstellung exzellenter
Kundenerlebnisse

Verantwortung fur ERP-Artikelpflege & Spezifikationen (operativer Support im
Hintergrund)

AN NI NERN

<

Unsere Anforderungen

v' Abgeleisteter Wehrdienst bei mannlichen Bewerbern

v" Mebhrjihrige Berufserfahrung im Vertrieb, vorzugsweise in der Metallbranche sowie
Fundierte technische Berufsausbildung (HTL, FH oder gleichwertiges)

v Erfahrung mit modernen ERP-Systemen

v Selbststandiges, zuverlissiges Arbeiten

v" Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse

Unser Angebot

Wir bieten eine verantwortungsvolle, abwechslungsreiche Tatigkeit mit
Entwicklungspotential in einem traditionsreichen und erfolgreichen Unternehmen. Fir diese
Position bieten wir auf Basis einer Vollzeitbeschaftigung einen Mindestgrundlohn von EUR
4.299,70 im Monat mit Bereitschaft zur Uberzahlung abhingig von Qualifikation und
einschlagiger Berufserfahrung.



Sollten Sie Interesse haben, bei der Weiterentwicklung unseres Unternehmens einen
wichtigen Beitrag beizusteuern, dann senden Sie lhre vollstdndigen Unterlagen (Lebenslauf,
Zeugnisse, Ausbildungsstand) per E-Mail an: jobs-kfm@hsag.at

Ansprechperson:
Jacqueline Sabitzer
Vorstandsassistentin | Personalbeauftragte

Hutter & Schrantz AG
GrolRmarktstralRe 7
1230 Wien

Web: www.hsag.at



